AGRO J| AGRO

TREUHANDRUTTI TREUHAND SEELAND

News&Tipps

Kommunikation: So verstehen wir einander besser

Buchhaltung: Einstieg in die Buchhaltung

Kundenportrat: Hoflibergabe an die nachste Generation

Buchhaltung: Was sagt mir meine Bilanz?

Steuern: Steuerfolgen verschiedener Abschreibungsstrategien

Versicherung: Versicherungsschutz fiir Ehepartner als Bedingung fiir Direktzahlungen

Ich habe doch A gesagt, warum versteht
der andere nun B?

Wir kommunizieren standig, sei es in der Familie, mit Freunden und Bekannten, mit Angestellten,

mit Geschaftspartnern oder mit anderen Menschen. Manchmal ist es gar nicht so einfach, dass

beim GegenUber das ankommt, was wir mitteilen wollen.

ie Ehefrau sagt zum Landwirt,
«Es ist schon wieder 23 Uhr».
Was will sie ihm mitteilen?
Bloss, dass es 23 Uhr ist? Oder
steckt mehr dahinter? Um dies zu kldren,
hilft uns das Kommunikationsquadrat
von Friedemann Schulz von Thun, einem
deutschen Psychologen und Kommuni-
kationstrainer (s. Grafik nachste Seite).

Ein Satz, vier Botschaften

Jede Ausserung eines Senders enthilt

vier Botschaften gleichzeitig. Jeder Sender
hat also «vier Miinder». Die Ausserung
trifft auf die «vier Ohren» des Empfingers.
Der Empfinger der Ausserung versteht
deshalb nicht immer, was der Sender
hauptsichlich gemeint hat.

Ob beim Stallgesprach oder in der Partnerschaft: Kommunikation lauft immer auf

mehreren Ebenen.
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Das Kommunikationsquadrat oder «Vier-Ohren-Modell» nach Friedemann Schulz von Thun: Jede unserer Ausserungen enthilt

vier Botschaften auf unterschiedlichen Ebenen gleichzeitig.

Der Sachinhalt

Hier geht es um die reine Sachinforma-
tion. Es geht um Daten, Fakten und
Sachverhalte. Die Frau teilt ihrem Mann
die Uhrzeit mit.

Auf der Sachebene konnte der Mann auf

die Aussage «Es ist schon wieder 23 Uhr»

z.B. wie folgt reagieren:

- «Ja, das stimmt.»

- «Diese Information interessiert mich
nicht. Ich habe selbst auch eine Uhr.»

- «Genau gesagt ist es ja bereits 23 Uhr 15.»

Die Herausforderung fiir den Sender
besteht auf der Sachebene darin, die
Sachverhalte klar und verstiandlich aus-
zudriicken.

Die Selbstkundgabe

Hier geht es darum, was die Frau mit der
Aussage tber sich selbst preisgibt, also
zum Beispiel ihre Gefiihle, Werte oder
Bediirfnisse.

Vielleicht ist sie miide und mochte end-
lich schlafen gehen. Oder vielleicht drgert
sie sich, dass es schon wieder so spit
geworden ist.

Auf der Ebene der Selbstkundgabe konnte

der Mann auf die Aussage «Es ist schon

wieder 23 Uhr» z.B. wie folgt reagieren:

- «Ich nehme an, du bist miide. Stimmt
das?»

- «Ja, ich drgere mich auch, dass es schon
wieder so spdt geworden ist.»

Der Beziehungshinweis

Auf der Beziehungsebene gibt die Frau zu
erkennen, wie sie aktuell zu ihrem Mann
steht und was sie zurzeit von ihm erwar-
tet. Diese Beziehungshinweise werden oft
eher versteckt vermittelt, z.B. durch den
Tonfall, die Mimik oder die Gestik.

Hinter der Aussage «Es ist schon wieder

23 Uhr» konnten z.B. die folgenden

Aussagen stecken:

- «Du arbeitest immer viel zu lange. Wie
haben zu wenig Zeit fiir uns als Paar.»

- «Wir beide haben heute unglaublich
lange gearbeitet und sehr viel geleistet.
Wir sind ein Powerpaar und unter-
stlitzen uns, wo immer es nur geht.»

Der Appell

Auf der Appellebene versucht die Baue-
rin, auf ihren Mann Einfluss zu nehmen.
Sie dussert z.B. Wiinsche, Ratschldge oder
Handlungsanweisungen.

Die Aussage «Es ist schon wieder 23 Uhr»

konnte z.B. bedeuten:

- «Ich wiinsche mir, dass du dir mehr Zeit
fiir mich nimmst.»

- «Versuche, deine Arbeit so zu planen,
dass es nicht immer so spét wird.»

- «Mach endlich Feierabend!»

Tipp
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Erkenntnisse aus dem Kommunikations-
quadrat

Das Kommunikationsquadrat zeigt, dass
bei der Kommunikation sehr schnell
Missverstandnisse entstehen konnen.
Eine effektive und verstindliche Kommu-
nikation ist nur moglich, wenn sich
sowohl der Sender als auch der Empfin-
ger der vier Ebenen einer Nachricht
bewusst sind. Sowohl der Sender als auch
der Empfénger sind fiir die Qualitét der
Kommunikation verantwortlich.

«Kommunikationskiller»

Es gibt Aussagen und Verhaltensweisen,

die eine Kommunikation auf Augenhéhe

erheblich storen. In aller Regel ist es

sinnvoll, diese «Kommunikationskiller»

zu vermeiden. In diese Kategorie fallen

zum Beispiel:

- Das Gegeniiber gar nicht beachten

- Wihrend der Kommunikation dauernd
aufs Smartphone starren

- Den anderen unterbrechen

- In die Frage einen Vorwurf packen
(«Was machen Sie als Beamter eigent-
lich den ganzen Tag?»)

— Absichtlich viele unverstandliche
Fremdworter verwenden, damit sich
der andere unterlegen fiihlt

Um einander besser zu verstehen, brau-
chen wir nicht jedes Gesprich detailliert
auf der Basis des Kommunikations-
quadrats zu analysieren. Oft hilft es
schon, zu fragen: Warum sagt mir der
andere das? A

Tipp




BUCHHALTUNG

Einstieg in die Buchhaltung

Bei einer Hoflibernahme warten nicht nur landwirtschaftliche Aufgaben, sondern auch

das Fihren einer Buchhaltung. Mit den folgenden Grundsatzen gelingt der Start in die Welt

der Geschaftszahlen.

Finden statt suchen: Wer in der Buchhaltung fiir Ordnung sorgt, spart Zeit

und Nerven.

Passendes System wahlen

Bestimmen Sie mit dem Treuhénder

frithzeitig, wie die Buchhaltung gefiihrt

werden soll. Bei diesem Entscheid geht es

um die Wahl eines geeigneten Buch-

haltungssystems sowie um die Frage, ob

zusitzlich eine Betriebsbuchhaltung nétig

ist. Es sind verschiedene Buchhaltungs-

programme auf dem Markt mit jeweils

unterschiedlichen Starken und Schwi-

chen. Die Wahl des Programms hiangt von

den Bediirfnissen des Betriebs ab. So gibt

es Software, die mit folgenden Modulen

ergianzt werden kann:

- Kontenabgleich mit der Bank

- E-Banking mit Kreditorenzahlung

- Faktura zum Erstellen der Debitoren-
rechnungen

- Lohnbuchhaltung fiir die Lohn-
administration

Die Buchhaltungssoftware kann mit
einem Cloud-Service verbunden werden.
Das erleichtert die Arbeit: Der Treu-
hénder hat stets Zugrift auf Thre Daten,
Sie brauchen ihm die Daten also nicht zu
iibermitteln. Zudem miissen Sie sich
keine Sorgen um die Datensicherung
machen.

Ein weiteres wichtiges Element der
Buchhaltungsplanung ist die Trennung
der geschiftlichen von den privaten
Finanzen. Er6ffnen Sie zu diesem Zweck
ein separates Geschiftskonto.

Buchhaltung transparent fiihren

Fiir eine effiziente und nachvollziehbare
Buchhaltung ist es wichtig, moglichst
kurze und aussagekraftige Buchungstexte
zu schreiben. Dies tragt zu einer trans-
parenten Dokumentation der Geldfliisse
bei.

Eine regelmissige Selbstkontrolle ist
unerlidsslich: Stimmen die Saldi der
Finanzkonten, Hypotheken und Dar-
lehen? Sind die Buchungstexte korrekt
erfasst? Ist jeder Geschiftsvorfall verbucht
worden? Falls Sie einen Geschiftsfall
nicht eindeutig einem Konto zuweisen
konnen, empfiehlt es sich, dies entweder
schriftlich zu vermerken oder den Betrag
provisorisch auf ein Zwischenkonto zu
buchen, z.B. auf das Konto 1099 («Unkla-
re Buchungen»).

Ein anderes wichtiges Hilfsmittel sind
Inventarlisten, etwa fiir den Tierbestand
sowie fiir Lagerbestinde wie Futter, Wein,
Gebinde, Diinger und Pflanzenschutz-
mittel.

d
stock.adobe.com

Fiir Ordnung sorgen

Nummerieren Sie jede Bewegung auf
den Kontoausziigen. Notieren Sie die
entsprechende Nummer ebenfalls auf
dem dazugehorenden Beleg. Auf diese
Weise finden Sie jeden Beleg problemlos.
Falls Sie Rechnungen mit Bargeld zahlen,
ist es sinnvoll, ein Kassenjournal zu
fithren. Damit kénnen Sie die Barzahlun-
gen liickenlos erfassen. Und der aktuelle
Wert des vorhandenen Bargelds ist
nachweisbar.

Empfehlenswert ist auch: Entwickeln

Sie eine Routine. Zahlen Sie zum Beispiel
immer Ende Monat die Rechnungen und
legen sie diese sauber strukturiert ab. Eine
Routine erleichtert vieles. Besonders lasst
sich damit vermeiden, dass Sie mit der
Buchhaltung in Riickstand geraten.

Treuhénder dokumentieren

Folgende Unterlagen benétigt Thr

Treuhédnder, um die erste Buchhaltung

abschliessen zu konnen.

- Abschlussdossier mit Angaben zu
Betriebsdaten, Flachen und Kulturen
sowie Inventar

- Inventarkaufvertrag

- Liegenschaftskaufvertrag

- Saldo- und Zinsbescheinigungen von
Bank und Post

- Saldo- und Zinsbescheinigungen der
Schulden

Besprechen Sie die Buchhaltung jeweils
gemeinsam. Kldren Sie bei dieser
Gelegenheit Fragen zu Geschiftsfallen
und analysieren Sie das Ergebnis. Auch
die Steuerplanung wird im Gesprich

mit dem Treuhédnder ein wichtiges Thema
sein. A
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UNSERE KUNDEN HABEN DAS WORT

Hoflibergabe an die nachste Generation

Nicolas Linder hat Anfang des Jahres mit grossen Ambitionen den Hof seiner Eltern in

Schiffenen Ubernommen — und erzahlt im Interview, wie der Generationswechsel des Betriebs

am See verlief.

-i-h&.-._-—-»,,__‘

Die Ubergabe lief im Grossen und Ganzen gut. Wir haben frith
miteinander gesprochen und vieles geklart. Zwei bis drei Punk-
te sind immer noch offen, aber wir gehen sie Schritt fiir Schritt
an. Die grosste Herausforderung war, alles neben dem laufenden
Betrieb unter einen Hut zu bringen. Ohne die Unterstiitzung mei-
nes Vaters Werner, der nach wie vor mit anpackt, wiére all dies nicht
moglich gewesen.

Ich iibernahm den Hof Anfang dieses Jahres gemeinsam mit mei-
ner Frau Anais. Alles verlief sehr transparent und offen. Die Ver-
teilung der Anlagen und Maschinen an mich und meinen Bruder
Olivier wurde offiziell und fair geldst.

Meine Eltern hatten definitiv einen grossen Einfluss auf meine Ent-
scheidung, Landwirt zu werden. Ich bin auf diesem Betrieb auf-
gewachsen und habe schon frith mitgeholfen. Sei es im Stall, auf
dem Feld oder bei der Ernte. Dabei habe ich nicht nur die landwirt-
schaftliche Arbeit kennengelernt, sondern auch die Leidenschaft
und das Verantwortungsgefiihl, das mit dem Beruf einhergeht.

Ich wurde nie unter Druck gesetzt, den Hof zu iibernehmen.
Anfangs war es auch nicht mein Plan, denn nach der Schulzeit
absolvierte ich zuerst das Gymnasium, bevor ich dann Agronomie
studieren ging. Da mein Bruder sich entschlossen hatte, beruflich
eine andere Richtung einzuschlagen, ergab sich fiir mich die Mog-
lichkeit, den Hof kiinftig zu ibernehmen.
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Zusitzlich zum Landwirtschaftsbetrieb, den ich als Einzelunter-
nehmen fithre, habe ich zwei GmbHs gegriindet. Die eine ist fiir
die Vermarktung unserer Hofprodukte zustindig. Die zweite wird
die geplanten Lohnarbeiten ausfiihren.

Diese zweite GmbH liegt mir besonders am Herzen, weil ich damit
meine Frau offiziell anstellen und versichern kann mit allem, was
dazugehort. So schaffen wir klare Strukturen und kénnen gemein-
sam Verantwortung tibernehmen.

Unsere Ertrage verkaufen wir hauptsdchlich an die Saatzuchtge-
nossenschaft Diidingen, die Landi Didingen-Guin, an Inoverde
und natiirlich auch an den regionalen Gemiiseladen meiner Mut-
ter Gabriela, dem «Gmiiesegge» in Diidingen.

Die Arbeit beim Inforama bringt Abwechslung und neue Impulse
in meinen Alltag. Ich unterrichte vor allem im Bereich Ackerbau



Der Betrieb der Familie Linder, im
Hintergrund der Schiffenensee

(linke Seite); Nicolas Linder mit Ehefrau
Anais und Tochter Cléa

Eckdaten Betrieb Linder

Landwirtschaftliche Nutzflache: 35 ha, davon 17 ha Saatgetreide,
6,5 ha Industrie-Pflanzkartoffeln und 1 ha Silomais. 7 ha werden
von Anais Linder biologisch bewirtschaftet.

Mitarbeiter: Saisonale Anstellungen

sl o Tierhaltung: 16 Mutterkiihe

KLEINGURMELS
Nicolas und Anais Linder
Schiffenen 5, 3186 Diidingen

SCHIFFENEN

DUDINGEN
Wie verlief der Start mit der Buchhaltung?

Welchen Rat wiirdest du den Lesern beziiglich einer
Hofiibergabe mitgeben?

Welchen Einfluss hatte die AGRO-Treuhand Seeland?

«Vor allem vom Frihling bis in den
Sommer bleibt kaum Raum, um die
Buchungen zeitnah vorzunehmen.»




BUCHHALTUNG

Was sagt mir meine Bilanz?

Die Bilanz ist ein zentrales Element der Buchhaltung. Sie gibt einen Uberblick Gber die finanzielle

Situation am Bilanzstichtag. Wir zeigen Ihnen ein Beispiel.

Bilanz per 31.12.2024 (in Tausend Franken)

Aktiven 625 Passiven 625

Umlaufvermégen 205 Kurzfristiges Fremdkapital 22

Fliissige Mittel 40 Kurzfristige Verbindlichkeiten 22

Kurzfristige Forderungen 20

Vorrate 65 Langfristiges Fremdkapital 355

Tiere 80 Hypotheken 155
Darlehen 200

Anlagevermégen 420

Mobile Sachanlagen 120 Eigenkapital 248

Immobile Sachanlagen 300 Eigenkapital 248

Beispiel einer Bilanz: Die linke Seite zeigt das Vermogen, die rechte Seite

die Schulden (Fremdkapital) sowie das Eigenkapital (Reinvermdgen).

Die Bilanz zeigt auf, wie viel Vermogen (Aktiven) vorhanden ist
und wie es um die Finanzierung (Passiven) steht. Bei den Akti-
ven gibt es flissige Mittel, z.B. Bankguthaben, die zum «freien»
Gebrauch zur Verfiigung stehen. Es sind aber auch stark gebun-
dene Vermogenswerte vorhanden, z.B. Grundstiicke und Gebdu-
de, die nur schwer in liquide Mittel umgewandelt werden konnen.
Bei den Passiven wird zwischen kurzfristigem und langfristigem
Fremdkapital sowie dem Eigenkapital unterschieden. Das kurz-
fristige Fremdkapital muss innerhalb eines Jahres oder weniger
zurlickbezahlt werden. Das langfristige Fremdkapital steht dem
Unternehmen ldnger als ein Jahr zur Verfiigung.

Liquiditat - das Aund O

Damit ein Unternehmen die laufenden Ausgaben zahlen kann,
muss es geniigend fliissige Mittel zur Verfiigung haben. Die Liqui-
ditat kann mit der Kennzahl «Liquiditditsgrad 2» berechnet werden:

Liquiditdtsgrad 2

(Flussige Mittel + kurzfristige Forderungen)

% 100% X 100% = 273%

(40 +20)
Kurzfristige Verbindlichkeiten 22

Die Hohe der benétigten flitssigen Mittel ist je nach Unternehmen
und Branche unterschiedlich. Ab einem Wert von 100% koénnen
die kurzfristigen Verbindlichkeiten vollstindig mit den fliissigen
Mitteln und den kurzfristigen Forderungen beglichen werden. Ein
Wert unter 100% deutet auf Zahlungsschwierigkeiten hin.

Langfristig gebundenes Vermoégen

Héufig ist in der Landwirtschaft viel Kapital im Anlagevermégen
gebunden, z.B. in Gebduden und Maschinen. Man spricht in die-
sem Zusammenhang von einer hohen «Anlageintensitit». Eine zu
hohe Anlageintensitét kann dazu fithren, dass das Unternehmen
bei Marktverdanderungen nicht flexibel genug reagieren kann. Bei-
spiel: Ein Milchproduzent, der kiirzlich in einen neuen Milch-
viehstall investiert hat (hohe Anlageintensitit), kann bei fallen-
dem Milchpreis kaum ohne finanzielle Einbussen aus der Milch-
produktion aussteigen. Die Anlageintensitit, also der Prozentsatz
des langfristig gebundenen Gesamtvermaogens, lasst sich mit fol-
gender Formel berechnen:
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Anlageintensitat

Anl .
nlagevermégen _ .

420
— % 100% = 67,2%
625

Gesamtvermogen

Solide Finanzierung

Langfristig gebundenes Vermogen sollte langfristig finanziert sein.
Ansonsten muss ein Teil des langfristig gebundenen Vermdgens
durch kurzfristiges Fremdkapital finanziert werden. Dies kann
zu Zahlungsschwierigkeiten fithren. Der sogenannte «Anlage-
deckungsgrad 2» sollte deshalb 100% oder mehr erreichen. Der
Anlagedeckungsgrad 2 wird wie folgt berechnet.

Anlagedeckungsgrad 2
(Eigenkapital + langfristiges Fremdkapital)

%100% (248 + 355)
420

X 100% = 144%
Anlagevermégen

Tod eines Darlehensgebers

Beim Ableben eines Darlehensgebers geht die Forderung in der
Regel auf dessen Erben {iber. Moglicherweise fordern die Erben die
Schuld auf den nachstmoglichen Termin geméss Darlehensvertrag
ein, was den Darlehensnehmer in ernsthafte finanzielle Schwierig-
keiten bringen kann. Das Bilanzbeispiel auf dieser Seite weist ein
langfristiges Darlehen von 200 ooo Franken aus. Die fliissigen Mit-
tel betragen jedoch nur 40 ooo Franken. Das Darlehen konnte also
bei Weitem nicht aus den eigenen fliissigen Mitteln zuriickbezahlt
werden. Allenfalls konnte der Betrieb die Hypothek erhohen oder
einen anderen Darlehensgeber finden. Vielleicht sind die Erben
aber auch bereit, das Darlehen stehen zu lassen oder zumindest
eine Riickzahlung in Raten zu akzeptieren. A

Tipp




STEUERN

Steuerfolgen verschiedener Abschreibungsstrategien

Ist es moglich, héhere Summen abzuschreiben? Diese Frage héren wir oft von unseren Kunden.

Wir zeigen Ihnen die Zusammenhange anhand eines Beispiels.

Landwirt X konnte Anfang 2006 einen
Pachtbetrieb iibernehmen. Die Pacht lauft
Ende 2025 aus; der Landwirt geht in den
Ruhestand. Im Laufe der Pachtzeit kaufte
der Landwirt Maschinen im Wert von
total Fr.300 000.-. Per Ende 2025 kann er
die Maschinen voraussichtlich fiir

Fr.100 000.- verkaufen. Somit ergibt sich
fiir die 20 Pachtjahre ein Abschreibungs-
potenzial von Fr.200 000.-.

«Richtige» Abschreibungen

Teilt man das Abschreibungspotenzial
von Fr.200 000.- durch 20 Pachtjahre,
erhilt man die «richtigen» Abschreibun-
gen von durchschnittlich Fr.10 00o.- pro
Jahr. Das steuerbare Einkommen ohne
Abschreibungen (Fr. 60 00o.-) minus die
«richtigen» Abschreibungen ergibt ein
Einkommen von durchgehend

Fr.50 000.- (griine Balken). Am Ende der
Pachtdauer entsteht weder Gewinn noch
Verlust. Die Steuerbelastung betragt
insgesamt 153 420 Franken.

Zu wenig Abschreibungen

Die blauen Balken zeigen die Folgen
einer zu niedrigen Abschreibung. Von
2006 bis 2024 wird ein steuerbares Jahres-
einkommen von Fr. 55 000.- erzielt.

Da die Maschinen insgesamt nur um

165000
150000
135000

120000

Steuerbares Einkommen (CHF)

Fr.100 000.- abgeschrieben werden

(20 Jahre x Fr.5000.-) resultiert Ende
2025 ein Buchverlust von Fr.100 000.-;

er darf mit dem ordentlichen Einkommen
2025 verrechnet werden, was ein negatives
steuerbares Einkommen ergibt (hell-
blauer Balken). Es wurde Abschreibungs-
potenzial verschwendet.

«Zu starke» Abschreibungen

Wenn man pro Jahr durchschnittlich
Fr.15000.- abschreibt (orange Balken),
betragt der Buchwert der Maschinen
Ende 2025 null (Anschaffungskosten
Fr.300 000.- minus Abschreibungen von
20 X Fr.15000.-). 2025 erzielt der Land-
wirt ein Einkommen aus Maschinen-
verkaufen von Fr.100 0oo.- (Balken helles
orange). Dieses Einkommen kann als
«privilegierter Liquidationsgewinn»
abgerechnet werden, daher sind die
Steuerfolgen mild. Im Vergleich zur «rich-
tigen» Strategie ergibt sich ein Steuer-
vorteil von tiber Fr.14 000.-. In diesem
Beispiel lohnt es sich also, zu stark
abzuschreiben.

«Viel zu starke» Abschreibungen

Die roten Balken zeigen: Extrem hohe
Abschreibungen lohnen sich nicht. Zwar
ist anfangs das steuerbare Einkommen

Einkommen aus Maschinenverkédufen
(privilegierter Liquidationsgewinn)

I
2006-2011

I
2012-2024

Tipp

sehr tief. Doch das Abschreibungs-
potenzial ist nach sechs Jahren ausge-
schopft: Ab 2012 kann man nichts mehr
abschreiben. Auch hier profitiert der
Landwirt 2025 von einem privilegierten
Liquidationsgewinn (hellroter Balken).
Insgesamt ist aber die Steuerbelastung
hoher als in der Variante «zu starke»
Abschreibung. Der Grund ist die
Steuerprogression: Hohere Einkommen
werden prozentual stirker besteuert als
tiefere.

Achtung Sozialversicherungen

Nebst den Steuerfolgen sind auch Aspekte
der Sozialversicherung zu beriicksichti-
gen. Zum Beispiel konnen Taggeldleistun-
gen oder IV-Renten tiefer ausfallen, wenn
das Einkommen mittels Abschreibungen
reduziert worden ist. A

Anschaffungskosten Maschinen CHF 300000
Verkaufspreis Maschinen Ende 2025 CHF 100000

— Abschreibungspotenzial CHF 200000
Steuerbares Einkommen
ohne Abschreibungen CHF 60000

Abschreibungen

. Zu wenig:
CHF 5000/Jahr,
Steuerbelastung CHF 163457

«richtig»:
CHF 10 000/Jahr
Steuerbelastung CHF 153420

. zu stark:
CHF 15 000/Jahr
Steuerbelastung CHF 138939
. viel zu stark:

CHF 50 000/Jahr
Steuerbelastung CHF 143 637

Ehepaar, Gemeinde Zollikofen BE, ohne
Berticksichtigung der persénlichen AHV-Beitrage
und der Vermogenssteuer. Der Einfachheit
halber wurde durchgehend mit den fiirs Jahr
2025 giltigen Steuersatzen gearbeitet.

Steuerbares Einkommen eines Pachtbetriebes bei verschiedenen Abschreibungsstrategien
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VERSICHERUNG

Versicherungsschutz fiir Ehepartner als Bedingung
fiir den Erhalt von Direktzahlungen

Ab 2027 ist es moglich, dass Direktzahlungen gekurzt werden, falls die Ehepartnerin oder der

Ehepartner nicht minimal gegen Einkommensausfalle infolge Unfall oder Krankheit versichert ist.

Wir erlautern, wo Handlungsbedarf besteht.

O

Im Zusammenhang mit dem Verord-
nungspaket 2024/AP22+ wurde auch die
Direktzahlungsverordnung angepasst.
Neu ist darin ein Abschnitt zum Thema
«Versicherungsschutz bei Krankheit

und Unfall» enthalten. Die meisten
Anderungen im Verordnungspaket gelten
bereits seit dem 1. Januar 2025. Fiir den
Versicherungsschutz gilt eine 2-jdhrige
Ubergangsfrist bis Ende 2026.

Wer davon betroffen ist

Die neuen Anforderungen gelten nur fiir
mitarbeitende Ehepartner mit Jahrgang
1973 oder jiinger. Nicht betroffen sind
Konkubinatspartner. Ebenfalls nicht
betroffen sind mitarbeitende Ehepartner,
deren Lohn hoher ist als die BVG-
Eintrittsschwelle fiir den obligatorischen
Anschluss an eine Pensionskasse. Dabei
ist es nicht relevant, ob der Lohn vom
Betrieb oder von einem externen Arbeit-
geber stammt.

Ausnahmen

Kein Versicherungsschutz ist erforderlich,
wenn das Betriebsleiterpaar in den letzten
2 Jahren bei der direkten Bundessteuer
ein durchschnittliches steuerbares Ein-
kommen von hochstens 12 ooo Franken
ausgewiesen hat. Ebenfalls kein Versiche-
rungsschutz ist erforderlich, wenn der
Betrieb als juristische Person gefiithrt wird
oder wenn es sich nur um einen Somme-
rungs- oder Gemeinschaftsweidebetrieb
handelt.

Mitarbeitende
Ehepartner mit
Jahrgang 1973 oder
jlinger benétigen
kiinftig zwingend
eine Taggeld-, IV-

' und Hinterlassenen-
| versicherung.

stock.adobe.com

Zudem besteht keine Pflicht zu einem
Versicherungsschutz, wenn die Person
von einer Versicherung infolge ihres
Gesundheitszustandes nur mit Vorbehalt
oder gar nicht aufgenommen wird. Der
Vorbehalt darf nicht élter als 5 Jahre sein.

Minimaler Risikoschutz

Gemdss Direktzahlungsverordnung muss
mindestens der folgende Risikoschutz
vorhanden sein:

- Taggeld bei Krankheit und Unfall
Fr.100.-/Tag ab 60.Tag

- IV-Rente Fr. 24 000.—/Jahr oder
IV-Kapital Fr. 300 000.—

- Hinterlassenenrente Fr. 24 000.-/Jahr
oder Todesfallkapital Fr. 300 000.—

Bestehende, aber ungeniigende
Abdeckung

Wenn ein Ehepartner bereits versichert
ist, aber nicht in der geforderten Hohe,
sollte dies unbedingt korrigiert werden.
Eventuell lasst sich die bestehende
Versicherungssumme erhohen oder es
kann eine neue, zusitzliche Versicherung
abgeschlossen werden.

Macht der Versicherungsschutz Sinn?

Ob es sinnvoll ist, die Sozialversicherung
der Ehepartner an den Erhalt von Direkt-
zahlungen zu koppeln, ist umstritten. Klar
ist jedoch: Ein Versicherungsschutz ist

fiir alle Personen sinnvoll und nétig,
unabhédngig davon, ob jemand selbst-
standig oder angestellt ist oder ein hohes
oder niedriges Einkommen hat.
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Wo versichern?

Dank der Zusammenarbeit mit dem
Berner Bauernverband und der Agrisano
koénnen wir Thnen entsprechende Ver-
sicherungsangebote offerieren. Agrisano,
die Versicherung fiir die Landwirtschatft,
hat sehr kostengiinstige und mass-
geschneiderte Produkte im Angebot. A

Tipp

Besuchen Sie uns auf Facebook,
LinkedIn oder Instagram!

Facebook
Agro-Treuhand Riitti

LinkedIn
Agro-Treuhand Riitti

Instagram
AGRO-Treuhand Seeland

Eﬂ o
Instagram
Agro-Treuhand Riitti
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